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Verändere alles, was du
über verkaufen denkst.
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DRESSCODE

DU BIST HIER RICHTIG, WENN...

...Du deine Coachings, Mentorings &

Dienstleistungsangebote entspannter &

erfolgreicher anbieten & verkaufen möchtest.

...Du negative Glaubenssätze zum Thema 

 verkaufen shiften möchtest. 

...Du unsicher bist, vielleicht sogar etwas

schüchtern & dir das Thema Verkaufen noch

schwer fällt.

...Du erfahren möchtest, wie du täglichen mit

Spaß & Vertrauen verkaufst.

...Du zu einer richtigen Pitch-Bitch werden

möchtest.

...Du committet & bereit für Veränderung bist.  
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Line-Up
Das erwartet dich:

Love Your Mind

Change your Sales 

Just do it

Dein Verkaufsmindset

Dein Angebot

Skripte

Deine Erwartungen

Verkaufsmöglichkeiten

Verkaufsmodelle

Angst vor Bewertung

Klarer Fahrplan

Personal Branding
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Es beginnt bei dir!
Kannst du dein Angebot selbstbewusst kommunizieren? Ist dein Preis klar
und stehst du zu 100% dazu? 
Was könnten die Anderen über dich sagen? Fühlst du dich verunsichert
oder gehst du selbstsicher ins Verkaufsgespräch? 

Wie möchtest du ab heute verkaufen? Wie möchtest du dich fühlen? Was
bedeutet Verkaufen für dich?

Alles ist möglich!
Welche Möglichkeiten hast du, dein Angebot zu verkaufen? Und was
macht für welches Angebot Sinn?
Entwickle eine klare Strategie, um deinen Verkaufsprozess zu optimieren
und langfristig ein skalierfähiges Business aufzubauen.

Mach’s dir leicht!
Wie willst DU verkaufen?
Erarbeite dir ein Skript, das auf dich und deine Zielgruppe angepasst ist. 
Ohne Druck, ohne Scham. Mit Liebe und Erfolg!
Bring deine Persönlichkeit ein und überzeuge die Menschen mit deiner
Expertise.
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Möchtest du diese Zeiten und Daten zu
deinem digitalen Kalender hinzufügen?

 

Zum Kalender hinzufügen

MO DI MI DO FR
22 23 24 25 26

18:00 Uhr Live
via Zoom 

3



Checkliste

In Love with

Plane die Zeit des Livestreams in

deinen Kalender ein!

Erstelle dir Erinnerungen, an diesen Termin!

(Klick hier für den Terminkalender)

Nutze zusätzlich ein Notizbuch oder einen

Block zu diesem Workbook!

Nimm an den Übungen teil und lass dich auf

deinen inneren Prozess ein!

Feier dich für dein COMMITTMENT!

Los Geht's!
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August 2022

Love Your Mind



DeineVerkäu f e r  Id en t i t ä t

Liebst du dein Produkt?

Würdest du dein Produkt selbst kaufen?

Welches Ergebnis kannst du liefern?

Was haben deine Klienten von diesem Ergebnis?

Was ist das Ergebnis wert?

Glaubst du, dass du nur mit harter Arbeit einen hohen Preis aufrufen darfst?

Was glaubst du, wie sehr du für den Erfolg deiner Klienten verantwortlich bist?

Love Your Mind
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DeineVerkäu f e r  Id en t i t ä t

Welche Gedanken hast du zum Thema Verkaufen? Positive und negative. 

Wie kaufst du selbst ein? - Guckst du auf den Preis, bist du knausrig bei dir selbst, gönnst du dir
Dinge, legst du Wert auf Hochwertigkeit? Ermöglichst du dir Träume?

Welche Bilder eines Verkäufers wurden dir von Eltern oder Gesellschaft anerzogen?

Was denkst du von dir selbst, wenn du deine Angebote präsentierst?

Wie willst du dich zukünftig beim Verkaufen fühlen?

Was würde dir das Verkaufen erleichtern?

Love Your Mind
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Check-Up
Wo siehst du dich aktuell auf einer Skala von 1 (sehr schlecht)
bis 10 (super gut)
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Ich habe einen Guten Bezug zu Geld.

Verkaufen macht mir Spaß.

Ich kann klare Kaufentscheidungen treffen.

Ich kaufe & verkaufe Bewusst.

Ich zahle meine rechnungen gerne.
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Was musst du tun, um auf der Skala mindestens
1 Punkt nach oben zu steigen?

Ich habe einen guten Bezug zu Geld.

Verkaufen macht mir Spaß.

Ich kann klare Kaufentscheidungen treffen.

Ich kaufe & verkaufe bewusst.

Ich zahle meine Rechnungen gerne. 
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DeineErwar tung en

Was ist dein konkretes Umsatzziel?

Welche Gefühle kommen in dir hoch, wenn du an diese Ziele denkst?

Hast du Klarheit darüber, welche konkreten nächsten Schritte du umsetzen musst,
um dein Ziel zu erreichen? 
Wenn ja, welche sind das? 
Wenn nein, wer oder was kann dir helfen, Klarheit zu finden? 

Love Your Mind

Pro Monat:

Pro Launch:

Pro Jahr:
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DeineAngs t v o r  Bewer tung

Love Your Mind

Was ist das Schlimmste, was man zu dir, über dich oder über dein Unternehmen sagen könnte?

DeineSpielr eg eln

Setze deine Top 3 Spielregeln in deinem Business fest!

Regel #1:

Regel #2:

Regel #3:
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ÜbungDeine Glaubenssä tz e
Stelle dir folgende Fragen und beantworte sie ehrlich und wahrhaftig.
Tausche unseren Beispiel Glaubenssatz gegen deine realen Glaubenssätze aus.

Was sind deine Vorteile, wenn du zu deinem Preis stehst und dein Ziel erreichst?

Was könnten die Nachteile sein, wenn du zu deinem Preis stehst und dein Ziel erreichst.

Was sind deine Vorteile, wenn du NICHT zu deinem Preis stehst und dein Ziel NICHT erreichst?

Was könnten die Nachteile sein, wenn du NICHT zu deinem Preis stehst und dein Ziel
erreichst.

Was sind deine Vorteile, wenn du
und dein Ziel erreichst?

Was könnten die Nachteile sein, wenn du
und dein Ziel erreichst?

Was sind deine Vorteile, wenn du NICHT 
und dein Ziel NICHT erreichst?

Was könnten die Nachteile sein, wenn du NICHT
und dein Ziel NICHT erreichst?
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DEINE

Gedanken

Wirkl i chk e i t

Worte

Gefühle

Handlungen

Ergebnis
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du hastFragen?
Schreib uns eine E-Mail An:

Support@lianekautz.de

Oder Verbinde dich mit dem Team:

Liane

Yvonne

Wiebke

Wir freuen uns auf deine Nachricht & sind
bemüht, dir schnellstmöglich zu antworten. 
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August 2022

Change your Sales 



Fakt en üb e r d e in Busin ess

Dein Thema

Deine Zielgruppe

Dein stärkstes Medium
- Und warum?

Change your Sales 
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DeinAngebo t

Hast du ein konkretes Angebot?

Wie viele Angebote hast du?

Hast du schon ein Premiumangebot?

Arbeitest du mit einem Gruppenangebot?

Change your Sales 
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DeineVerkau fsmögl i chk e i t en

Was kannst du jetzt verkaufen?

Kreiere ein Angebot:

Welche Ressourcen stehen dir zur Verfügung?

Change your Sales 

Workshop Onlinekurs

Retreat Live Webinar

1:1 Coaching e-Book

Gruppen Programm Workbook

Done4You Angebote Audio-Kurs

Zeitliche Ressourcen:

Mentale Ressourcen:

Finanzielle Ressourcen:

Hast du ein Team?

Passen deine Umsatz-Ziele, deine Ressourcen und deine Verkaufsstrategie zusammen?
Wenn nein, was solltest du verändern?
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Welche Social Media
Plattformen?

Welche Technik
benötige ich?

Welche Zielgruppe
braucht das Ergebnis?

Welcher Preis?

Welches Ergebnis kannst
du mit welchem Angebot

liefern?

Kunde

START

Wie will ich verkaufen?

DeinProzess
Welche Prozesse willst du aufbauen?
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An welchem Punkt in deinem Verkaufsprozess kannst du bei deinem
Interessenten eine Kaufentscheidung fördern und wie?

Station im Prozess Das kann ich tun
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August 2022

Just do it!



DeineVerkau fsmod ell e

 P R O K O N T R A

1 : 1  A N G E B O T E  /
D O N E 4 Y O U

G R U P P E N -
P R O G R A M M

B E Z A H L T E
W O R K S H O P S

K O S T E N L O S E
W O R K S H O P S
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Evergreen Angebote vs .

 P R O K O N T R A

E V E R G R E E N

L A U N C H

Launch
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Just do it!

DeineGesprä ch e

Welche konkreten und dir dienlichen Fragen willst du stellen?

Was ist das Ziel dieses Gesprächs?

Welche Möglichkeiten hast du, nach dem Gespräch? 
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Platz für deineFragen & Not iz en
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Platz für deineFragen & Not iz en
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Platz für deineFragen & Not iz en
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Platz für deineFragen & Not iz en
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Platz für deineFragen & Not iz en
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