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DEINE POSITIONIERUNG

Wie lautet deine aktuelle Positionierung?

Ubung: Wie du aus langweiligen Angeboten absolute Wow-Offer machst:

A Formulier dein Ergebnis der Zusammenarbeit sehr Uberspitzt, dass du dir selbst
unserios vorkommest.

B Gehe von einem perfekten Kunden, mit perfekten Voraussetzungen und
perfekten Ergebnis aus, der sich in einer perfekten Umgebung mit perfekten
Umstanden aufhalt.
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DEINE POSITIONIERUNG

C Schwache die sehr Gberspitzte Positionierung ab, so dass sie wieder zu deinen
Werten passt, serios & ethisch korrekt ist.

Beispiel:
Vorher: Finanzcoach, Schwerpunkt Vermdgensaufbau fur Frauen.

Uberspitzt: Wie du in 12 Wochen garantiert Millionarin wirst, auch wenn du bislang
Uber kein Finanzverstandnis verfugst.

Ergebnis: Wie du in 12 Wochen die Chefin deiner Finanzen wirst, dir langfristig
Vermadgen aufbaust, auch wenn du bislang kein Verstandnis fUr deine Zahlen hattest.

TIPP
Formuliere deine Angebote aus der STARKSTEN und nicht aus der VORSICHTIGEN
SICHTWEISE heraus. Habe Mut zu deinen Ergebnissen.

LIANE AUTZ



LIANE {AUTZ

& e
2 i

Ol L STA/'[U
M AENN s eyl oy

8 LAl

UBUNG |



UBUNG

SELBSTTEST

Warum hast du dich fir die Goldstatus Masterclass angemeldet? Warum
nimmst du dir die Zeit und schaust dir diesen Workshop an?

Warum mochtest du eine Veranderung in deinem Business?
Notiere dir deine wichtigsten 3 Griinde!

Warum mochtest du die digitale Kundengewinnung flr dich meistern?
Nenne deine wichtigsten 3 Griinde!
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SELBSTTEST

Wichtig: Business ist ein Zahlenspiel. Und das verstehen die wenigsten.
Besonders, wenn du noch wenig bis gar keine Reichweite hast, brauchst du Wege,
einen so genannten Conversion Mechanismus, um Interessenten von kalten in
warme Kontakte zu wandeln. Und da benétigst du deine eigenen Zahlen.

DEINE ZAHLEN:

Reichweite Social Media:

E-Mail Liste:

Bestandskunden:

Hast du eine Gruppe auf Facebook?

[] saimitgiieder: ... . [] Nein

Umsatzziel pro Monat/Workshop/Launch:

Verkaufsquote aus Erstgesprachen:

Conversionrate aus Launches/Workshops:

DEINE ZIELE:
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Das wird der letzte Workshop sein, an
dem du teilnimmst, weil du die Dinge
endlich verstehst und vor allem umsetzt.

Und weil wir wollen, dass du
erstklassigen Service erhaltst, gibt “s
noch ein Extra oben drauf:

Buch dir jetzt deine 15-Minlitige
Marketing Analyse, damit du aus
unserem Workshop das Beste flir dein
Business rausholst.

Wenn du denkst, wir wollen dir ja nur etwas verkaufen, dann entspann dich.
Wir werden dir zu 100% nichts in diesem Gesprach verkaufen.

70% unserer Anfragen, die wir erhalten, passen eh nicht zu uns.
Wir haben einen glasklaren Prozess und arbeiten nur mit ausgewahlten und
passenden Kunden.

Du wunschst dir ein ehrliches Feedback und willst Unterstiitzung? Dann
buch dir einen Termin mit dem Goldmarie Team. Ich verspreche dir, du wirst
es nicht bereuen und der Workshop wird fur dich noch besser funktionieren.
Lass uns schauen, wie du aus deinem Business das Beste rausholen kannst.

JETZT MARKETING ANALYSE BUCHEN

Hier klicken und durchstarten
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https://lianekautz.de/check
https://lianekautz.de/check
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